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SOBRE O AUTOR

Renato de Paula é graduado em Publicidade e Propaganda,
com especializacao em Gestao Estratégica de Marketing.

Possui 20 anos de experiéncia na area de comunicacao
empresarial — sendo 11 anos focados em projetos para
Apresentacoes Corporativas de grandes empresas: Fiat,
Google, Ambeyv, O Boticario, Natura, Nissan, Renault, Audi,
Unimed, Localiza, entre outras.

Alem disso, coordenou varias apresentacoes em territorio
internacional, como Miami, Viena, Santiago, Buenos Aires,
entrou outros.

Em 2016, criou seu Curso Estrategico de Apresentagoes
Inteligentes que ja foi ministrado para mais de 1.500 pessoas
dentro de varias empresas por todo o Brasil: Fundacao
Renova, Cemig, Record TV, Funcesi, Uniao Quimica, ABAL,
AngloGold Ashanti, Iveco, FDC, entre outras.

Em 2018 fundou a PPTPlay que tem como principal objetivo
ministrar treinamentos estratégicos e técnicos de
apresentacoes. Hoje os cursos sao oferecidos em formatos
online e presencial - in company.
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TRANSFORMAR APRESENTACOES E TRANSFORMAR RESULTADOS

PONTOS

- NPS 92.
Esses sao os resultados do nosso treinamento in
company de apresentacoes profissionais.
Temos ajudado algumas das maiores empresas do
Brasil a aprimorar a forma como suas equipes se

comunicam — seja em reunides, apresentacoes
comerciais, comités internos ou eventos.

Mais do que ensinar a fazer slides bonitos,
entregamos estrutura, técnica, storytelling,
oratoria e impacto.

~~ O resultado? Mais clareza, mais conexao com o
publico e mais resultados para os hegocios.
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Ele faturou R$ 1,5 milhdo
ensinando pessoas a fazer
apresentacoes mais eficientes

Renato de Paula fundou a PPTPlay em 2018 e, desde entdo, j4 atendeu mais de 10 mil alunos que
buscavam aprimorar as habilidades de comunicagdo

Por R silva

Entrar

Episédio de podcast

Como fazer apresentagdes impactantes no Listen on

-;nncAanumnus trabalh do o PPT .
e e Spotify Podcasts

»

Descrigdo do episodio

@ Portugués do Brasil


https://revistapegn.globo.com/ideias-de-negocios/noticia/2023/05/ele-faturou-r-15-milhao-ensinando-pessoas-a-fazer-apresentacoes-mais-eficientes.ghtml
https://inovacaosebraeminas.com.br/como-criar-apresentacoes-para-seu-negocio-com-renato-de-paula/
https://open.spotify.com/episode/1TayXtc5DCNxhnmcBMZtxB?si=ubUdU151RwSk7rMoZFri6Q&utm_source=copy-link&nd=1
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Vamos refletir sobre um
assunto em comum?

Praticamente nao existe uma
pessoa que nao curta viajar, nao é?
Uma coisa € certa: fazer uma viagem
de férias requer algumas
preparacoes e planejamentos que,
ao serem ignorados, podem fazer
dos seus dias de descanso uma
enorme frustracao.

Quantos dias vamos ficar la? Vai fazer
frio ou calor? Quanto custa a
alimentacao? Vamos ficar em hotel ou
hostel? Vamos de carro ou aviao? Estas
e outras perguntas sao feitas quase que
de forma intuitiva por quem vai curtir uma
viagem. O nome disso é planejamento!




Sem planejamento a chance de
uma viagem dar errada € grande.
No universo das apresentacoes
profissionais o processo nao é
diferente: toda grande apresentacao
comeca com um grande
planejamento! Anote isso ai.. e €
sobre isso que vamos falar neste e-
book.

Entender as principais questoes que
devem ser respondidas antes
mesmo de abrirmos o Powerpoint,
Keynote, Google Slides, Prezi e por ai
val.. entao, bora a!
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1 - DEFINA O OBJETIVO PRINCIPAL  §

Vamos la:
henhuma
apresentacao
hasce do
hada, nao e
mesmao?

Das mais simples as mais
complexas, as do meio
académico, seminarios ou
ambiente corporativo. Toda e
qualquer apresentacao e
criada com alguns objetivos
especificos.



1 - DEFINA O OBJETIVO PRINCIPAL

Qual a real necessidade
da sua apresentacao?

E importante ter em mente
essa pergunta antes mesmo
de abrir qualquer software
de criacao de slides.

[/

Clique para adicionar um
titulo




1 - DEFINA O OBJETIVO PRINCIPAL

-

Por que eu preciso ,
destes slides? —

RES el 3
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Onde estou e aonde
quero chegar?

Ao responder essas perguntas vocé
sera capaz de encontrar com mais
facilidade o OBJETIVO PRINCIPAL

Qual atitUde eu queI’O que de sua apresentacao. Ele deve guiar
. : . toda a sua narrativa.
meu publico tome apos a
m | N ha apl’eseﬂtagéO? Tentar atirar para todos os lados sem

ter um foco definido vai tornar o seu
discurso raso e pouco eficiente.

P/



SAIBA TUDO

/ / SOBRE O SEU
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2 - SAIBA TUDO SOBRE O SEU PUBLICO-ALVO

Apos definir seu objetivo € hora
de conhecer muito bem as

caracteristicas da sua plateia.

Esta etapa e fundamental para vocé
definir varios aspectos de sua - ;
apresentacao, como por exemplo:




2 - SAIBA TUDO SOBRE O SEU PUBLICO-ALVO

O gque eu busco investigar
sobre o publico?

Qual a classe
A plateia sera social?
composta por
quantas pessoas”?

Qual a faixa etaria das
pessoas que vao compor
a minha plateia?

Qual o grau de

Qual a ocupacao L=
escolarid=cc”

dessas pessoas?
O que elas fazem?

O que essas pessoas |/
gostam de fazer? Q (éis
sao seus habitos”




2 - SAIBA TUDO SOBRE O SEU PUBLICO-ALVO

Ao responder essas
perguntas voce val

COﬂseguir mapear o |

perfil do seu publico. :

Nenhuma apresentacao
profissional daria certo se
esta etapa fosse ignorada.

Pense nisso!

S
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3 - EXPECTATIVAS E NIiVEL DE CONHECIMENTO

Coloque-se no lugar
de sua plateia!

Faca este exercicio e
alguns questionamentos:

. ¢
* O que essas pessoas gostariam | AT #
de ouvir? 3 ! _ ‘ ,
Por que elas abririam mao de "-
parte do seu tempo diario para "
ver a minha apresentacao?
»
O que elas ja sabem sobre o po

tema que vou falar?




3 - EXPECTATIVAS E NIiVEL DE CONHECIMENTO

Sabia que um dos principais
fatores que causam sono na
plateia ¢ quando o palestrante
fala sobre assuntos ja
conhecidos por esse publico?

Lredsdd e ddd

Pois €, fazendo estes questionamentos
voce tem maiores chances de tornar o

seu discurso mais eficaz.
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4 - DORES E OBJECOES

Como a sua apresentacao
podera ajudar a resolver
determinado problema ou
dor do seu publico?

Quais desejos e
necessidades cla
pode suprir?

Por isso é fundamental conhecer
bem o seu publico e entender a
fundo suas expectativas.



4 - DORES E OBJECOES

Y zzzz7/z2/274

Mapeie possiveis
objecoes em relacao
ao seu discurso.

Em resumo, as objecdes tém relacao

direta com as incertezas, desinformacoes
ou desconfianca sobre o produto,

servico ou ideia.

Esteja preparado para responder possiveis
questionamentos.

Saber contornar as objecdes com firmeza

e confianca traz mais credibilidade e

transmite mais segurancaao seu publico.
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5 - TEMPO E DISPONIBILIDADE

Quantos slides
preciso fazer para
uma apresentacao
de 10 minutos?

10 slides? .-
Aposto que ja ouviu :
ISSO por ai alguma vez.

Tem muita gente que segue esta técnica
que eu nao sei como ela ainda se sustenta.

------------

S S



5 - TEMPO E DISPONIBILIDADE

Quem deve ditar
o tempo de sua
apresentacao nao
sao seus slides,

e sim o seu

discurso.
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5 - TEMPO E DISPONIBILIDADE

5 Photo Editor | Save | Apply New | Help

_ INNIIIMHIMNH

Apos ter o texto SRR
pronto, identifique as

partes que necessitam
de slides para dar
apoio visual ao seu
discurso.




5 - TEMPO E DISPONIBILIDADE

Interaja com seu publico

Reserve pelo menos

30% do tempo total de
sua apresentacaopara . Vs
perguntas e respostas.

Este momento e fundamental para tirar
possiveis duvidas, fazer esclarecimentos
ou ate mesmo conseguir uma abertura
para seus proximos passos.
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Se nao quiser ter nenhum
tipo de surpresa negativa
durante sua apresentacao,

como por exemplo:

slides fora da proporcao
na tela, computador que
nao abre seu arquivo, etc,
procure identificar o
maximo de informacoes
sobre o local da sua
apresentacao.

Q‘!_q-ul/l /]lllil-‘“ ﬁ!
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6 - ESTRUTURA E QUESTOES TECNICAS

O que voceé nao pode deixar
de saber antes mesmo de
criar os slides:

Verifique o tipo de software
de apresentacoes que estara
disponivel: Powerpoint, Keynote,
Google Slides, Prezi...

O novo significado do Trabaiho

e o futuro da Gestao

Tamanho e proporcao da tela:

por mais que a maioria das telas sejam na proporcao ﬁ
16:9 (widescreen), existem muitos casos em que as
telas sao feitas em formatos diferenciados.

Busque esta informacao. Geralmente os
organizadores do evento podem lhe fornecer todas
as configuracoes de tamanho de seus slides.



6 - ESTRUTURA E QUESTOES TECNICAS

O que voceé nao pode deixar
de saber antes mesmo de
criar os slides:

VLS008 048444

Leve sempre um

tenha sua apresentacao em pendrive,

nas nuvens, HD exterr}o. etc. Mas faca -com VOCE.
backup de seus arquivos.
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7 - CRIE SEU ROTEIRO

Defina a sua estratégia \ p

Sabe aquele objetivo
principal que definimos
la no ITEM 17 Ele podera
ser o guia para o seu
discurso.

S

Desenvolva o roteiro em

algum editor de textos antes
mesmo de abrir um software
de apresentacoes.




7 - CRIE SEU ROTEIRO

o« A
Aqui vao algumas
\ dicas importantes
§ ,
N\

para seu roteiro:




7 - CRIE SEU ROTEIRO

Contextualize e envolva o
seu conteudo numa historia:

mostre exemplos, conte
Casos, pense no roteiro
como um bom bate-papo.

i

NoOs preferimos ouvir boas histérias
do que um monte de informacoes
burocraticas e desconexas.
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7 - CRIE SEU ROTEIRO

ocono

beneficio

N&o tente

Il em um curto espaco
de tempo.

P2/,

Concentre seu discurso no
principal beneficio que sua
apresentacao pode trazer ao
publico.



7 - CRIE SEU ROTEIRO

CcoO

A

DSV CRe[VER=ipropria plateia
U EIElde seu conte
ol \Elladjetivos positivos.

Geralmente as grandes apresentacoes
seguem uma linha de apresentar um

problema e, na sequéncia, trazer uma
solucao.
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Criar uma linha 2 9 9

visual para os slides - - g

é um ponto que Quais GOTes ... QUAIS oo Quais
- - 5 inh

deixa muita gente DrCeentaGA0? fortes? formas?

de cabelo em pe.




8 - SIGA UMA IDENTIDADE VISUAL

Pra inicio de conversa

e hao complicacao!

Para correr menos risco de errar,

pense em layouts mais leves, ou

seja, menos carregados, com
menos variacoes de cores e
fontes.




8 - SIGA UMA IDENTIDADE VISUAL

Defina sua
paleta de cores

Para quem nao € designer
o ideal é trabalhar com no

Elas podem ser escolhidas
conforme o tema, o

contexto e conceito de

sua apresentacao.

S




8 - SIGA UMA IDENTIDADE VISUAL

Defina sua
paleta de cores

Por exemplo: se sua apresentacao

tiver um aspectoinstitucional, entdo

convem utilizar as cores da propria
organizacao.

S



Caso sua apresentacao fale de
algum tema especifico, por
exemplo: lancamento de uma
linha de produtos de alto luxo,
em segmento premium e
exclusivo.

Podera utilizar tons de
preto e dourado.

A combinacao dessas duas cores
transmitem essa sensacao de
sofisticacao.




O que quero dizer € que
as cores transmitem
sensacoes!

A minha dica € que voce busque -
o0 conceito, a sensacao que voce :
quer transmitir.

Faca uma pesquisa na internet :
sobre “psicologia das cores” e
vera que nao tera dificuldades.
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9 - ESTRUTURE OS SLIDES

Ao criar cada slide de sua
apresentacao € muito

importante que ele seja .-

o mais limpo possivel!

Pra quem me acompanha, sabe
que estou careca de falar sobre
ISSo, ne?

Pois €, acontece que mesmo
assim muitos slides trazem duas,
trés ou mais informacoes
centrais. Isso nao funciona!




|
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9 - ESTRUTURE OS SLIDES

Cada slide tem uma missao
simples e especial: transmitir
apenas UMA MENSAGEM
PRINCIPAL.

Desta forma, o publico consegue
compreender melhor sua
narrativa, o que tornara o seu
discurso mais eficiente.



9 - ESTRUTURE OS SLIDES

O exercicio e simples:

pense sobre uma palavra-chave,
uma imagem, icone, infografico, ‘
grafico etc, para suportar sua - @

fala naquele momento.

A estrutura ideal de g

slide traz uma simples
linha textual + algum
tipo de apoio visual.



9 - ESTRUTURE OS SLIDES

o e—

Valorize as Imagens:

procure crescer ao maximo
as fotos para ocuparem a
Mmalior area de seus slides.

A nossa memoria tem
mais facilidade para
guardar mensagens
Wvisuais do que um
apanhado de texto.
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Algumas pesquisas ja
revelaram que muita gente
tem mais medo de falar
em publico do que o
medo da morte.

Este transtorno
tambéem e conhecido
como glossofobia.




A principal dica que
PAsSo para voce deixar
a inseguranca de lado

€ ensaiar.

= E ensaiar até vocé saber todo o seu roteiro de
cabeca, sem precisar de apoio de slides.

= E vocé saber falar de forma antecipada a
informacao do slide que ainda sera carregado.

= E vocé dominar o assunto para passar
confianca e credibilidade a sua plateia.



De nada valera todo o
esforco que fizemos ate
aqui se a sua performance
durante a apresentacao for
desastrosa.

AR .

Voce e a estrela principal
e hao os seus slides. !

—
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Algumas dicas para voce
ensaiar seu conteudo:

Filme-se e reveja sua performance. Anote os pontos que lhe
incomodam;

Tente diminuir os vicios de linguagens: nééé, haaa, daiiii,
tipo assim... experimente substituir esses vicios por pausas.
Nao fale loucamente igual ao locutor de futebol;

Seja natural em sua postura;

Mantenha o econtato visual com todo o publico: nao foque
seu olhar num unico ponto;

Seja simpatico e interaja com sua plateia.




S

Lembre-se sempre: planeje
bem a sua apresentacao e
faca suas idelas decolarem!

Bem pessoal, € isso ai! Acredito que ao
seguir estes passos scus slides e sua
performance poderao ganhar um outro
padrao e ser fortes aliados para ajudar a
vender melhor suas ideias, produtos
ou qualquer tipo de conteudo.

Abracos e étimas apresentacoes!

Renato de Paula
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Curso Completo de Apresentacdes

Aprenda a
transformar
- suasideiasem
papresentacoes
de impacto!

LRI

Powerpoint do Planejamento, LA para
basico ao extremo Storytelling, apresentacoes
avancado Design e Oratéria

Um método Unico com ESTRATEGIAS + PRATICAS
EXCLUSIVAS para fazer vocé decolar de vez em sua carreira

O PPTPlay 3.0 € o treinamento de apresentacoes
mais completo e mais vendido do Brasil.

AREA DE ALUNOS ESTILO
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TAGRAM

P
DE SLIDES AVANGCADO DO PPTPLAY 2.0 OIN A O MERCADO

' BLACKBOX # A INTELIGENCI
;Eg%::ﬁ:ﬁ%é BAIXE SLIDES OBJETOS 3D MULTIMIDIA MAPAS EDITAVEIS ARhgc“&A .
E ORATORIA ULTRA IMPACTANTES NO POWERPOINT TOUCH SCREEN NO POWERPOINT
. 1Y CRIANDO APRESENTAGOES COM

ORATORIA IMPACTANTES TOUCH SCREEN POWERPOINT

CLIQUE NO BOTAO ABAIXO E CONFIRA O
PREGO PROMOCIONAL EM NOSSA PAGINA!

PROMOGCAO VALIDA POR TEMPO MUITO LIMITADO


https://curso.pptplay.com.br/
https://curso.pptplay.com.br/
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pptplay

—-In company

Conheca também o nosso

TREINAMENTO
IN COMPANY

Vamos subir o nivel
das apresentacoes
de sua empresa ?




pptplay

—-In company

Um metodo exclusivo que vai deixar o seu time
pronto para criar apresentacoes memoraveis!

&

Sua equipe vai aprender toda a parte de planejamento, storytelling
e design, além das técnicas mais avancadas do PowerPoint.

Fale com o0 nosso time e Clique para falar

receba uma proposta! com o nosso time
pelo Whatsapp



https://api.whatsapp.com/send?phone=553182082637&text=Ol%C3%A1,%20vim%20atrav%C3%A9s%20do%20e-book%20e%20gostaria%20de%20informa%C3%A7%C3%B5es%20sobre%20o%20Curso%20In%20Company
https://api.whatsapp.com/send?phone=553182082637&text=Ol%C3%A1,%20vim%20atrav%C3%A9s%20do%20e-book%20e%20gostaria%20de%20informa%C3%A7%C3%B5es%20sobre%20o%20Curso%20In%20Company
https://api.whatsapp.com/send?phone=553182082637&text=Ol%C3%A1,%20vim%20atrav%C3%A9s%20do%20e-book%20e%20gostaria%20de%20informa%C3%A7%C3%B5es%20sobre%20o%20Curso%20In%20Company

B Pptplay

Apresentagoes Inteligentes

Clique para adicionar um

ttulo Este conteudo foi util para vocée?
este PDF com seus colegas!

Clique para adicionar um subtitulo




Quer aprender mais sobre
APRESE;\ITAC_;C")ES DE 7
[ 4

Clique para adicionar u
titulo " Cursos online individual MAIS DE

RS E i Cursos online in company 13.500 PESSOAS
Curso presencial in company JA TREINADAS

Acesse: pptplay.com.br



https://pptplay.com.br/
https://www.youtube.com/channel/UCY1wfKdYQ2Ecr3i3TEBamXw?view_as=subscriber
https://www.instagram.com/pptplay/
https://t.me/pptplay

B rotplay

Apresentacoes Inteligentes

Redacao e criacao:
Renato de Paula

renato@pptplay.com.br
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